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A qui s’adresse t’on ? 
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Nos Cibles 

Le profil sportif amateur : Récupération rapide et 
sécurisée.

Le Profil « ordinaire" : Pallier les délais (déserts médicaux 
/ mobilité).

Profils Secondaires : particuliers (expertises), entreprises 
(TMS), clubs de sport.

Cas pratique

Sans Kinéo : Entorse au foot ➔ 5 
semaines d’attente ➔ Risque de 
rechute.

Avec Kinéo : Prise en charge 
immédiate ➔ Exercices & Visio ➔
Retour au sport en 2 semaines.



Questionnaire Intelligent (IA) 
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Offre

Douleur, antécédant, localisation

Orienter vers la bonne pathologie et 
proposer le bon type de progression 

Programme personnalisé
(Vidéo) 

Séances courtes, claires, évolutive

Le programme s’adapte selon les 
résultats et le ressenti

Echange Humain

Originalité : Intégration des Etudiants en 
IFMK 

Comprise uniquement dans l’offre premium

Sous supervision des Kinés Diplômés

Un échange humain disponible plus rapidement 
qu’une consultation classique !



Où on s’installe ?
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IFMK
(école de kiné)

Montchanin

Paris

Lyon

Dijon



Comment on attire nos utilisateurs ? 
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Vitrine

Utile

Push notification  



Où communique t’on ? 
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Salles de sport

Clubs sportifs

Mutuelles

Pour les adhérents

Affichage, Partenariat, code promo

recommandation



Qui sont nos prescripteurs ? 
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Coachs sportifs

Médecins généralistes

Médecine du travail



Nos promesses côté kiné

7

Qualité de vie 

Rôle d’expert valorisant

Impact contre les déserts médicaux

Développement de compétences 



Modèle Économique
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Offre Freemium (Financement Pub)
Contenu : Questionnaire, exercices de base, suivi 
simple.
But : Acquisition massive et notoriété.

Kinéo Premium (14,99 € / mois)
Contenu : 100% personnalisé, suivi temps réel, 2 visios incluses.
But : Fidélisation et cœur de revenu (B2C).

Kinéo Entreprise (Sur Devis)
Contenu : Prévention TMS, ateliers et capsules 
dédiées.
But : Stabilité financière et marché B2B.
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Statut Juridique

Pourquoi avons-nous choisi la SAS ? 

Souplesse

Plusieurs
Associés

Statut 
Assimilé Salarié

Intégration 
Investisseur 

Crédibilité
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Explication financière

130 128 € d’investissement pour démarrer

L’investissement incorporel : 47 150 €

L’investissement corporel : 30 000 €

L’immobilisation financière : 7 500 €

Trésorerie : 45 478 €

Pour financer
Apport : 20 000 €

Emprunt : 110 128 €

Chiffre d’affaires : 336 588 €
273 589 € (revenu abonnement)

62 999 € (revenu pub)
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Explication financière

Bénéfice : 56 441,76 € 

Charge : 270 186 €

Résultat avant impôt : 66 402 €

Impôt : 9 960, 31 €

Seuil de rentabilité : 66 402, 07 €
(CA minimum) Rentable à partir du 10e mois 



Conclusion
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Merci de nous avoir écoutés ! 
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